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lettera dai corsisti

Ogni giorno entriamo in contatto con persone che 

possono essere molto diverse da noi per carattere, 

estrazione culturale e sociale, per educazioneé La Pro-

grammazione Neurolinguistica ci aiuta a sintonizzarci 

con gli altri  esprimendoci in modo loro afþne e cattu-

rando cos³ la loro attenzione, migliorando in questo 

modo la performance di vendita.

Per questo ci sentiamo di consigliare la partecipazio-

ne al corso di PNL organizzato da Ascom Fomazione in 

collaborazione con Eduforma Srl di Padova. 

Il nome molto probabilmente non dice nulla ma in 

realt¨ la Programmazione Neurolinguistica, abbrevia-

ta appunto in PNL ¯ una òscienzaó che concretamente 

fornisce gli strumenti per imparare a comunicare ef-

þcacemente con tutti gli interlocutori con i quali ci si 

trova ad interagire ogni giorno, raggiungendo quindi 

lõobiettivo preþssato.

Le lezioni settimanali, della durata di 3 ore, tenute 

dal Dott. Filippo Banin, sono volate tra nozioni ed 

esercitazioni cos³ da rendere proprie da subito le in-

dicazioni acquisite. Si scopre, attraverso simulazioni, 

di sapersi improvvisare clienti che sanno mettere in 

difþcolt¨ il venditore e venditori che sanno districarsi 

anche nelle situazioni pi½ difþcili e particolari.

Un consiglio? Non perdete la prossima edizione del 

corso di PNL!

Daniela e Silvana 






